· Relatief luxeproduct: economische situatie moeilijk te voorspellen
· Verlaging van de algemene gezinsomvang
· Verhoging van de leeftijd waarop gezinnen worden gestart
· Marktpositie grootste concurrenten inflexibel
· Welke bedreigingen zijn er in de markt?
· Is er een veranderende behoefte bij de klant die negatief kan uitpakken?
· Consument is beïnvloedbaar door influencers
· Groeiende markt door stijgende interesse in interieur
· Focus op duurzaamheid
· Mogelijkheden om technische hulpmiddelen in meubels te integreren
· Wat zijn kansen voor je bedrijf?
· Op welke interessante trends zou de organisatie kunnen inspelen?
· Welke ontwikkelingen zijn er in de markt?
· Matig resultaat werknemersenquête
· Hoge distributiekosten
· Relatief weinig naamsbekendheid
· Enkel Nederlandstalige website
· Op welke punten kan je bedrijf verbeteren?
· Op welke onderdelen is de concurrentie verder?
· Wat zijn knelpunten in de bedrijfsvoering?

· Breed assortiment producten
· Grote technische expertise
· Flexibele financiële buffer
· Stabiele klanttevredenheid
· Welke sterktes kent je bedrijf of product?
· Waarom nemen klanten producten of diensten bij je af?
· Welke onderscheidende punten zijn er t.o.v. concurrenten?

Negatieve punten
Positieve punten
Externe factoren
Interne factoren
Sterktes (Strengths)
Zwaktes (Weaknesses)

Kansen (Opportunities)

Bedreigingen (Threats)

SWOT-analyse invulschema
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